SI hay salida

Mientras se vaticina lo mal que andan las cosas para
el sector, la complejidad de la destartalada obra
construida por un “gobierno” de aficion desmedi-
da por disfrazar sus errores en todo lo mediético,
desmarcandose de la resolucién de los problemas
siguiendo sin poner en practica las profundas refor-
mas estructurales en el mercado laboral, sin duda
esta contribuyendo a que el temor se enroque en los
bolsillos de los consumidores. Si a todo ello le afia-
dimos que tenemos que concienciarnos en vivir de
forma mas austera, inhibiéndonos de caprichos, se-
gundas residencias, falta de expectativas, deudas y
otras prebendas alcanzadas en el estado del bienes-
tar, como la extincién de la edad de jubilacion a los
65 afios, no hace falta ahondar mas para percatarse
de que los bienes de equipamiento doméstico van a
convertirse en los grandes ausentes en las principa-
les prioridades de los ciudadanos/as.

26

Desde ya, si pretendemos buscar una salida, tendre-
mos que valorar muy positivamente el estado actual
de la poblacién, su envejecimiento, la renta predomi-
nante de la misma, los haberes residuales y la “inca-
pacidad” de compra de los aproximadamente cinco
millones de desafortunados que no encontraran un
puesto de trabajo, para ser calificados o clasificados
dentro de un indice de “apestados” sin remision, que
se restaran de un nicho de mercado alarmado y sin
ninguna tentacion por abordar nuevos retos y desa-
fios econémicos y sociales.

La salida del sector en base a lo expuesto anterior-
mente se halla en su propio epicentro coyuntural, y
en el que iran desapareciendo empresas esperpénti-
cas de forma paulatina, precisamente aquellas que
juegan en la actualidad a ejercer una grave, desme-
dida e inaceptable competencia desleal, es decir, a
seqguir vendiendo por debajo del costo, sin incorpo-
rar impuestos, no pagando y utilizando el innumera-
ble ejército de subcontratados a los que aplicarles
la “tarifa de la piruleta” de turno., lo que tarde o
temprano redundara en denuncias mas severas de lo
que hubiesen podido sospechar los infractores, dado
que estos ndcleos de desaprobacion en la préactica
de un ficticio mercadillo estan llamando poderosa-
mente la atencién en las agencias tributarias.

Una vez que el sector se ajuste a una demanda real
en el dia, y alejada de un presumible futurismo, man-
teniendo una imagen de colaboracion y lealtad fren-
te a sus clientes, haciendo inalterable una politica
de precios acordes con una calidad comprobable,
la limpieza “étnica de aspirantes a malandrines”, se
estara consolidando para que la impunidad vaya co-
rrigiéndose a pasos agigantados, entre los que que-
den en el panel de la oferta, dando asi respuesta a
una nueva forma de entender y atender la demanda,
toda vez que se hace solidaria con la aplicacion de
sus responsabilidades empresariales.



El sector del mueble volvera a resurgir, cual rama
que brota en el arbol desvencijado, pero mucho mas
lentamente que en otras recesiones experimentadas,
cribando, urdiendo sus posibilidades en el punto de
interés industrial y en el crisol de las oportunidades,
toda vez que la mentalidad a establecer un frente
comun maduraré ejemplarmente, y sin tener que re-
currir a las importaciones descontroladas y arriesga-
das de unos determinados productos en los que difi-
cilmente puede apreciarse calidad y garantia, y que
sigue en su declive por la falta de sensibilidad ante
una pronta respuesta a las reclamaciones realizadas
por unos consumidores cada vez mas exigentes, que
no van a admitir bajo ningin concepto que se les
sigan dando gato por liebre.

En Espafia pueden fabricarse muebles de verdad,
alejados del carton piedra, a costos en los que el
valor afiadido del disefio, desgraciadamente va a
ir desapareciendo, dado que se da por sentada la
imposicion de una amortizacion exagerada y firma-
da por una falta de total autenticidad, repercutida
por la banal necesidad de inundar el mercado con
novedades que quedan obsoletas a los cuatro dias,
promocionandolas en las lanzaderas cuestionadas
de los demasiados eventos feriales, que al igual,
también tienden a reducirse en su mas absoluta glo-
balidad.

Si hay salida, si se desatasca el proceso de recon-
version que la actual situacion predice y esté hacién-
dolo ya, inmerso en resaltar que un gran problema
requiere primero de una personal solucién, que sin el
honesto concurso de todos volveria a calzarse unos
zapatos demasiado pesados para caminar sin dar
los traspiés del pasado mas reciente, o 1o que es lo
mismo, evitar volver a tropezar con la misma piedra
que nos puede hacer volcar en un abismo demasia-
do alto para intentar volver a escalarlo. W
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